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http://www.linkedin.com/
http://www.goldenline.pl/
http://www.pracuj.pl/
https://cv.pracuj.pl/wzory-cv-i-listow-motywacyjnych/
http://www.olx.pl/praca
https://ltprofessional.pl/kandydat/przewodnik-dla-kandydata/personal-branding-jak-zbudowac-profesjonalny-wizerunek-kandydata-w-mediach-spole
https://ltprofessional.pl/kandydat/przewodnik-dla-kandydata/personal-branding-jak-zbudowac-profesjonalny-wizerunek-kandydata-w-mediach-spole
https://ltprofessional.pl/kandydat/przewodnik-dla-kandydata/personal-branding-jak-zbudowac-profesjonalny-wizerunek-kandydata-w-mediach-spole
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Czerwiec 2006 – Luty 2011 

Pracownik produkcji 

Zakłady Mięsne  Kurczak Pieczony Sp. z o.o. w Łodzi 

• praca na hali produkcyjnej  

• aktywna sprzedaż na obsługiwanym terenie, 

• budowanie i rozwijanie relacji z Klientami, 

• realizacja zadań zwiększających sprzedaż, 

• fachowa obsługa i doradztwo dla Klientów, 

• współpraca z działem handlowym firmy w zakresie budowania planów sprzedażowych 

• Aktywne pozyskiwanie klientów i utrzymywanie relacji z aktualnymi klientami firmy 

• Udział w targach branżowych 

• Prowadzenie negocjacji handlowych 

• Realizacja planów sprzedażowych firmy 

• Przygotowywanie ofert 

 

Data urodzenie: 3.03.1983. 
Zamieszkały: Łódź 
Telefon: 154 153 152 
E-mail: Jeremi_chlopak@buziaczek.pl 
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Październik 2002 – Czerwiec 2005 

Uniwersystet Warszawski (studia licencjackie) 

Handel Międzynarodowy,  

Uniwersytet Warszawski (studia magisterskie) 

Ekonomia  

• J. angielski – poziom umożliwoajacy swobądna komunikację (B2)  

• J. niemiecki – podstawowy (A1) 

• J. włoski – podstawowy (A1) 

• Microsoft Office: Excel, Word, Power Point 

• Prawo jazdy (kategoria B)  
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http://bit.ly/lista-pytan-ap
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https://porady.pracuj.pl/rozmowa-kwalifikacyjna/lista-pytan-ktore-warto-zadac-pracodawcy-podczas-rekrutacji/
https://porady.pracuj.pl/rozmowa-kwalifikacyjna/lista-pytan-ktore-warto-zadac-pracodawcy-podczas-rekrutacji/

